
UDVIKLING: HELHEDSORIENTERET RÅDGIVNINGSKONCEPT :: AND PUTTING IT TO WORK 

VÆRKTØJSKASSE KONCEPT (dagsorden, synlighed, faglighed, effekt hos slutbruger) FORRETNING 

A1 

Ekspertkompetencer i 2013 

A2 

Præcisering: 

Hvor har vi huller? 

Afsætning 

 SuperBrugsen

 IrmaTorvet

Workshop 

 Tema

 Kunder

 Værktøj / viden

21 

Samarbejde værditilvækst 

6 

Rådgivning omkring: 

Opgørelse af omsætning pr. kun-

de 

Opgørelse af kundesegmentering 

m.v.   

9 

Værktøjskasser: 

 Skabeloner

 Risikovurdering

 Lån / finansiering

 Aftaler

 Fix-markedsanalyse

Workshop 1 

 Tema

 Kunder

 Værktøj / viden

Udvikle: 

Helhedsorienteret rådgivnings-

koncept 

11 

Cirkel 1 

Grupperådgivning 4 steder i lan-

det 

23 

Markedsområde, økologiske pro-

dukter 

 Strategiske veje

16 

Cirkel 2 – 4 

 IBC Kolding

 Springboard 1 – model

 Springboard 2 – Plan

GUB A 

Koncept  

Tilfreds / anvendt 

Helhedsorienteret rådgivnings-

koncept er udviklet den 1. maj 

2013 til 2 kundegrupper: 

1) Små ca. 1

2) Store 2 - 4

22 

Workshop: 

Modning til investor 

7 

Risiko-hjulet > dialogværktøj 

17 

Kalkulation 

Kunde”database” 17 

Hvordan møder vi kunden: 

Logo, salgsside, markedsføring 

19 

Kontrakter med supermarkeder 

etc. 

10 

Fødevareregler og afsætnings-

fremme 

Salgskanaler 

12 

Opbygge og udnytte samarbejds-

relationer med: Matrixbrug, Øko-

Lab, fødevarenetværk, afsæt-

ningsnetværk – vi skal være syn-

lige 

9 

Risikovurdering 

22. januar 2013


